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~IBBI'ye devredilene kadar Global'den Uluslararasi TA'ya tasinan tim varliklar igin tutarli, islevler arasi bir marka stratejisinin sekillendirilmesinden ve uygulanmasindan
sorumludur. Entegre Uriin Stratejileri (IPS) gibi kilresel olarak olusturulan erken marka stratejilerini, temel IMI pazarlari igin amaca uygun ve Novartis'in bir sonraki gise
rekorlari kiran lansman basarisinin temelini olusturan rekabet¢i, gercekten iglevler arasi bir lansman planina dénustirecek. (Uluslararasi)

~Ortakliklar, politika sekillendirme ve piyasaya surilen varliklar dahil olmak Gizere Uluslararasi ve marka Ustl stratejik girisimler igin stratejik, islevler arasi kararlara
katkida bulunur, blyik olaylari ve rekabet ortami gelismelerini izler ve bunlara yanit verir. (Uluslararasi)

~ Temel IMI pazarlariyla yakin etkilesim, lansman giktilarini ve TA ile ilgili misteri deneyimlerini/yolculuklarini ve blyik IMI pazarlari igin kampanyalari/igerigi
sekillendirmek icin MAP ve CE&E ekipleriyle isbirligi ve diinya ¢apinda tutarli marka konumlandirmasi saglamak icin IMUS muadili ile. (Uluslararasi)

~TA'nin mevcut ve gelecekteki Griin portfdylinin genel performansini ydnetir, yonetir ve gelistirir ve kararlastirilan bitceler dahilinde satis ve kar saglar.
(Bolge/kime/iilke)

~YUlksek performansli bir satis ve pazarlama ekibine liderlik eder ve gelistirir ve kilit musteriler/paydaslarla etkili ve kalici is iligkileri kurar. (Bélge/kiime/(ilke)

~Tipik olarak, hem satis hem de pazarlama faaliyetlerini kapsayan, performansi artirma ve bir veya daha fazla Griin portfdyliniin operasyonel stratejisini gelistirme
sorumluluguna sahip kugik bir gelir Glkesi kurulusuna liderlik eder. (Bolge/kiime/llke)

About the Role

Major Accountabilities

~ Bltce hedeflerini karsilamak veya asmak igin TA satislarini, pazar payini ve karliigi saglamaktan sorumludur. (Bélge/kiime/(lke)

~ Bolgesel ve kiiresel pazarlama stratejisi dogrultusunda kisa ve uzun vadeli stratejik pazarlama (ve satig) planlarini tanimlar, gelistirir ve denetler.

~ Pazar trendlerini, satislari ve Uriin performansini izler, planlara gére diizenli incelemeler yapar ve gerektiginde diizeltici dnlemler alir.

~ Mevcut Urlnler i¢in biyime planlari olusturarak teknik analizin bllyimesini saglar, yasam déngulerini etkin bir sekilde yonetir, hat genisletmelerini ve yeni trinleri
basariyla piyasaya sirer; etkin stratejik ortakliklar kurar ve yonetir.

~ Sorunsuz iglevler arasi ve (varsa) bdlimler arasi isbirligi saglayarak yaklasan 6nemli lansmanlarin lansman planlamasini ve yiritilmesini tanimlar, yénlendirir ve
denetler.

~ Isletme icin stratejik portfdy gelistirme faaliyetlerini destekler. Ticari degerlendirmeleri, yeni tiriin gelistirmeyi, tahminleri, tiriin igi lisanslamay ve yasam déngiisii
y6netimini desteklemek igin kiiresel, bélgesel ve Ulke ekipleriyle birlikte caligir.

~ Uyumluluk y6nergelerine uygun olarak tibbi ve ticari faaliyetleri desteklemek igin misterilerle (6rn. doktorlar, kilit musteriler, 6zel eczaneler, KOL'ler ve 6deme
yapanlar) stratejik iligkiler gelistirir ve glglendirir.

~ Satis glicti performansini ve yatirim getirisini optimize eder. Satis glicli yeteneklerini gelistirir ve gelisen bir saglik hizmeti ortaminda basariyi saglamak igin yenilikgi
ticari stratejiler gelistirmeye devam eder. (Bdlge/kime/ilke)

~ Isletmenin, msterilerimizin ve hastalarimizin degisen ihtiyaglarini karsilayan gevik, miisteri odakl bir dijital ve miisteri gdziimleri stratejisinin gelistiriimesinde diger
TA'larla ortaklik kurar ve destekler.

~ Lansman stratejilerini ve ¢iktilarini yorumlamak, yerellestirmek ve operasyonel hale getirmek igin etkili, katmanli pazar destegi sagdlar ve blyik IMI pazarlari igin birincil
arayuz ve tirmanma noktasi gérevi gorar.

~ Birimin bltgesinden ve mali performansindan sorumludur. (Bolge/kime/llke)

~ Tam Etik, Risk ve Uyum politikalarina uyumu saglar ve 6nemli sirecleri yonetir.

~ Insan yénetimi ile ilgili tim siregleri (ise alim, performans yénetimi, kogluk) yéneterek TA ekibine basariyla liderlik edin. Temel yetenekleri, yetenek hattini tanimlar ve
olusturur ve atanan kisilerin uygun sekilde gelistiriimesini saglar.

~ Novartis Griinleri ile ilgili teknik sikayetlerin / advers olaylarin / 6zel durum senaryolarinin teslim alinmasindan itibaren 24 saat iginde bildirilmesi

~ Pazarlama 6rneklerinin dagitimi (varsa)

Key Performance Indicators

~ |BBlye devir teslimine kadar Globalden Uluslararasi TAya tasinan tiim varliklar igin tutarli, iglevler arasi bir marka stratejisinin sekillendiriimesinden ve
uygulanmasindan sorumludur. Entegre Uriin Stratejileri (IPS) gibi kiiresel olarak olusturulan erken marka stratejilerini, temel IMI pazarlari igin amaca uygun olan ve
Novartisin bir sonraki gise rekorlari kiran filmleri icin lansman basarisinin temelini olusturan rekabetgi, gercekten ¢apraz islevli bir lansman planina dénistirecek.
(Uluslararast)

~ Ortakliklar, politika sekillendirme ve baslatilan varliklar dahil olmak izere Uluslararasi ve marka Usti stratejik girisimler igin stratejik, islevler arasi kararlara katkida
bulunur, blylk olaylari ve rekabet ortami gelismelerini izler ve bunlara yanit verir. (Uluslararasti)

~ Temel IMI pazarlariyla yakin etkilesim, lansman ¢iktilarini ve TAyla ilgili misteri deneyimlerini / yolculuklarini ve kampanyalarini / igerigini sekillendirmek igin MAP ve
CE&E ekipleriyle igbirligi ve diinya ¢apinda tutarli marka konumlandirmasi saglamak icin IMUS muadili ile. (Uluslararasi)

~ TAlarin mevcut ve gelecekteki Urlin portfdylinin genel performansini ydénlendirir, yonetir ve gelistirir ve kararlastirilan bitgeler dahilinde satis ve kar saglar.
(Bolge/kimefiilke)

~ YUksek performansli bir satis ve pazarlama ekibine liderlik eder ve gelistirir ve kilit msteriler / paydaslarla etkili ve kalic is iligkileri kurar. (Bolge/kime/ilke)

~ Tipik olarak, hem satis hem de pazarlama faaliyetlerini kapsayan, performansi artirma ve bir veya daha fazla Grlin portfdylinin operasyonel stratejisini gelistirme
sorumlulugu olan kiigiik gelirli bir tilke organizasyonuna liderlik eder. (Bélge/kime/ilke)

Work Experience

~Kar-Zarar ya da Birim Sorumlulugu
~CGalisanlara Liderlik Etmek
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Skills

~Is Gelistirme

~Pazara Girig Stratejisi
~Kilit Musteri Yonetimi
~Pazar Gelistirme

~Uriin Yasam Déngiisti Yonetimi (PLM)
~Kar ve Zarar (P&L)

~Is Stratejisi

~Musteri Odaklilik

~Uriin Lansmanlari

~Varlik Yénetimi
~Pazarlama Stratejisi
~Ticari Mikemmellik
~Oncelikli Hastalik Alanlari Uzmanhg
~Saglik Sektorl Anlayisi
~Pazar Erigimi

~Satig

~Satis Becerileri

~Stratejik Ortakliklar
~Etkileme Becerileri
~Mizakere Becerileri
~Paydas Y&netimi
~Paydas Katilimi

~ilham Veren Liderlik
~Insan Kaynaklari Y&netimi
~Ceviklik

~Fonksiyonlar Aras! igbirligi
~Deger Onerileri

~Pazar Payi

~Dijital Pazarlama
~Stratejik Ortakliklar

Language

ingilizce

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It takes a community of smart, passionate people like you.
Collaborating, supporting and inspiring each other. Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter future together?
https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Benefits and Rewards: Learn about all the ways we’ll help you thrive personally and professionally.
Read our handbook (PDF 30 MB)

JnBn3nOH

International

Business Unit

General Management

MecTto

Mpnanauna

Canr

Dublin (Country President Office (CPO))
Company / Legal Entity

IEO2 (FCRS = IE002) Novartis Ireland Ltd
Functional Area

Kommepums 1 06LLnit MEHEMKEMEHT
Job Type

Full time

Employment Type

Kadrolu

Shift Work

No
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https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture
https://www.novartis.com/sites/novartis_com/files/novartis-life-handbook.pdf
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